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COMMUNICATION MKT-067

Google Ads : des
campagnes pilotées par la
rentabilité

Construire et piloter des campagnes Google Ads rentables : recherche
de mots-clés, structure du compte, annonces, encheres, suivi des
conversions et optimisation selon la rentabilité.
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@ Validation et reconnaissance

Attestation de fin de formation et certificat de réalisation. Cette formation ne prépare pas a une
certification enregistrée au RNCP ou au répertoire spécifique.

Une formation adaptée a vos besoins

Questionnaire avant la session : activité, cibles, canaux utilisés, outils, résultats actuels. Les exercices
portent sur les comptes, contenus et données de l'entreprise lorsqu'ils sont disponibles.
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Sous 15 jours selon les disponibilités, apres analyse Les besoins d'aménagement sont étudiés avant la
du besoin. session avec notre référent handicap.

Nova Academy - Google Ads : des campagnes pilotées par la rentabilité

Version 22/10/2026 - MKT-067 - Sur devis - formation@capsulecom-nova.fr



Nova Academy

BYCAPSULECOM

S )

@ Certifié Qualiopi - actions de formation

<{> Ce que vous saurez faire a l'issue de la formation

Objectif 01

Construire une liste de mots-clés reliée aux
intentions de recherche, avec exclusions.

Objectif 03

Rédiger des annonces pertinentes et choisir des
pages de destination adaptées.

Objectif 05

Piloter encheres, budget et optimisations selon la
rentabilité.

55 Public visé et prérequis
99 Pour qui
Responsables marketing et acquisition.

Commercants en ligne et dirigeants de PME.
Gestionnaires de campagnes.

I;I Déroulement de la formation

Objectif 02

Structurer un compte : campagnes, groupes
d'annonces, annonces, extensions.

Objectif 04

Mettre en place le suivi des conversions dans le
respect du consentement.

00 P .
o9 Prérequis

Disposer d'un compte publicitaire Google Ads ou
prévoir d'en créer un. Connaitre ses marges et
objectifs commerciaux.

Dates, horaires, lieu ou acces a distance sont confirmés dans la convocation. Le livret d'accueil, le reglement

et les contacts utiles sont transmis avant la session.
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E Programme détaillé

14 heures - 16 séquences - programme adapté apres positionnement

Mots-clés et structure - Réseau de recherche et autres réseaux

Mots-clés et structure - Recherche de mots-clés et intentions

Mots-clés et structure - Types de correspondance et exclusions

Mots-clés et structure - Structure du compte

Annonces et pages - Annonces responsives

Annonces et pages - Extensions

Annonces et pages - Pages de destination

Annonces et pages - Niveau de qualité
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Conversions et enchéres - Suivi des conversions et consentement aux traceurs

Conversions et enchéres - Stratégies d'enchéres

Conversions et encheres - Budget et rentabilité cible

Conversions et encheres - Campagnes automatisées

apports et limites

Optimiser - Rapport des termes de recherche

Optimiser - Tests d'annonces

Optimiser - Analyse par appareil, horaire, zone

Optimiser - Rapport mensuel
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© Meéthodes pédagogiques et évaluation

[_] Méthodes pédagogiques

Apports courts et exemples commentés. Ateliers sur les comptes et contenus des participants. Retours
individuels et correction collective. Trames et fiches mémo remises a chaque participant.

@) Evaluation des acquis

Pendant: plan relu, structure et annonces évaluées. En fin de formation : rapport noté et quiz. Questionnaire
de satisfaction a chaud.

E| Moyens et supports pédagogiques

Un ordinateur par participant, navigateur récent. En classe virtuelle : connexion stable, webcam et micro.

J Financement
Financement possible par l'entreprise ou son OPCO selon les regles applicables et apres accord écrit. Aucune

prise en charge n'est garantie avant cet accord.

NOVA ACADEMY - société par actions simplifiée (SAS) - SIRET 993 541 879 00017. Déclaration d'activité n° 76 34 14584 34, Cet enregistrement ne vaut pas
agrément de 'Etat. Certification CERT_S0626_0811 délivrée par CEVA Solution, pour les actions de formation. Contact : formation@capsulecom-nova.fr.
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